

Univar Italia, società appartenente al Gruppo multinazionale Univar e realtà leader nella distribuzione di prodotti chimici nonché interlocutore privilegiato tra i maggiori produttori nella chimica mondiale ed i clienti, 
ricerca uno STAGIAIRE 

La risorsa, nell’ambito della Divisione Sales, all’interno del Team INSIDE – Venditore Interno – deputato a seguire, internamente all’Azienda, in termini di vendita e promozione, i Clienti attivi e potenziali su particolari Settori affidati al Sales Professional/Funzionario di Vendita  cui fa riferimento, svilupperà competenze in ambito commerciale. Nello specifico, lo stagiaire, sotto la responsabilità dell’Industry Manager ed in collaborazione con il Sales Professional/Funzionario dei Settori di riferimento, avrà la possibilità di affiancare il Team in tutte le operazioni di:

· Contatto con il Cliente, per la vendita e la promozione, e gestione delle offerte da inviare; 
· Gestione degli ordini ricevuti dai Clienti sino al buon esito della vendita;

· Gestione delle anagrafiche e delle schede commerciali dei Clienti di pertinenza, gestione dell’archivio della documentazione da/per i Clienti;

· Contatto dei potenziali Clienti non attivi;

· Informazione ai Clienti sulla disponibilità dei prodotti e sull’evoluzione dei prezzi;

· Risoluzione di contestazioni (inerenti prodotti/servizio) provenienti dai Clienti;

· Collaborazione, con il Sales Professional/Funzionario di Vendita, alla formazione del piano di vendita annuale;

· Collaborazione alla realizzazione dell’Agenda settimanale delle visite, creata ed utilizzata dal proprio Sales Professional/Funzionario di Vendita quale strumento di pianificazione delle visite, operando su di essa un continuo controllo;

· Collaborazione alla richiesta ed all’aggiornamento del fido e dei termini di pagamento del Cliente;

· Controllo delle campionature, con richiesta dell‘esito ed informazione al Sales Professional/Funzionario di Vendita.

La risorsa potrà inoltre aver l’occasione di relazionarsi talvolta anche con l’estero per contatti con la clientela multinational export.

Si richiede: 

· laurea (Facoltà di Agraria, Farmacia, Medicina);

· formazione universitaria di tipo chimico/scientifico;

· gradite precedenti esperienze in ambito commerciale/vendite;

· Inglese (buono, fluente); 

· buona conoscenza dell’utilizzo dei principali strumenti informatici (Excel in particolare) e di Internet;

· spiccata predisposizione ai rapporti interpersonali, precisione, orientamento al cliente, costanza, creatività, flessibilità e disponibilità;

· Residenza nella provincia di Torino.

Si offre: Buoni pasto, assegno di studio.

Sede di lavoro: Torino.

Lo stage è full time, con decorrenza immediata, semestrale. 

CV dettagliato, citando il Rif. “Stage Inside - Torino” a: recruitment.it@univareurope.com
Scadenza annuncio : 31 maggio 2012


